
Représentant technico-commercial 

Pour le marché du nord de la France, nous recherchons un représentant 

technico-commercial. Vous êtes un vendeur motivé et passionné par les 

panneaux solaires? Dans ce cas, nous avons une opportunité pour vous! 

Qui sommes-nous? 

Depuis 10 ans, nous réalisons des installations photovoltaïques de A à Z.  ESE indentifie les 

besoins de chaque client, qu’il soit privé ou industriel, et élabore ensuite une proposition sur 

mesure. 

Grâce nos nombreuses années d’expérience, nous avons acquis une grande expertise qui 

nous permet d’offrir la solution la plus écologique et économique possible à tous nos clients 

privés et industriels. Nous sommes actifs en Flandre, en région Bruxelloise, en Wallonie et en 

France. Pour ces différents domaines, nous disposons des certifications nécessaires et des 

connaissances en matière de procédures administratives. La passion pour la technologie a 

conduit à une sélection minutieuse de tous les composants et marques nécessaires, la 

sécurité étant une priorité. ESE Solar est un fournisseur de matériaux de haute qualité. Grâce 

à une bonne relation avec nos fournisseurs et notre propre personnel de service, nous 

garantissons le meilleur suivi, service et après-vente. 

En tant que représentant commercial B2B et B2C, vous serez chargé de générer des leads 

et de conclure des contrats, principalement dans les régions du nord de la France.  

Vous vous concentrerez sur l'établissement et le maintien de relations avec les entreprises et 

explorerez le marché privé. Vous donnerez des conseils sur les nouveaux développements 

du marché de l'énergie durable. 
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Vos tâches seront les suivantes: 

•   Élaborer et mettre en œuvre un plan de vente stratégique pour cibler les entreprises 

et les particuliers dans les régions désignées. 

• Établir des relations solides avec les décideurs, en proposant nos panneaux solaires 

comme des solutions valables. 

• Travailler avec l'équipe interne pour assurer un processus de vente fluide et une 

satisfaction optimale du client. 

• Fournir un excellent service à la clientèle en traitant les demandes rapidement et 

efficacement, en résolvant les problèmes et en veillant à la satisfaction de nos clients. 

• À terme, vous gérerez une équipe de vente  

Vous pouvez vous idenfier aux domaines suivants: 

• Une formation technique et une bonne expérience professionnelle dans le domaine 

des énergies renouvelables 

• Un intérêt marqué pour la vente 

• Au moins 5 ans d'expérience dans une fonction managériale avec des tâches 

orientées vers la vente 

• Vous résidez dans le nord de la France et votre langue maternelle est le français. 

• Un intérêt pour la technologie et/ou le secteur est indispensable. 

• Très bonne connaissance de MS Office tels que Word et Excel 

• Vous êtes en possession d'un permis de conduire B 

• Vous prenez des initiatives et montrez l'exemple dans votre rôle. 

• En outre, vous apportez une façon de penser innovante et surprenante avec des 

solutions créatives. 

Nous vous offrons: 

En tant que responsable des ventes, vous pouvez bénéficier de l'offre suivante :  

• Un travail varié au sein d’une PME dynamique spécialisée dans les panneaux solaires, 

• onduleurs et batteries 

• Une formation approfondie sur la gamme de produits 

• Des journées de travail du lundi au vendredi 

• Un package salarial attractif 

• Vous bénéficierez également d'une voiture de société et d'une carte de paiement 

que vous pourrez utiliser à des fins privées.

Comment postuler? 

Par mail: 

jobs@esegroup.be 

Par téléphone : 

+32 (0)58 593950
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